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江苏省交通科学研究院股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号： 

投资者关系活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

中信证券股份有限公司  鲍荣富 研究员 

华夏基金管理有限公司  张  超 研究员 

时间 2012年 9 月 11日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 潘岭松  董事会秘书 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、公司目前外部经营环境如何？ 

    总体来说十二五期间公路、桥梁、城轨将保持较好态势发展 

根据交通运输部预测，随着桥隧的不断增加和老化、交通流量的急剧增

长特别是重载车辆的不断增多，我国危桥险隧数量仍然呈边治边增的趋

势。根据《交通运输“十二五”发展规划》，十二五公路路网总里程将从

398.4 万公里增长到 450 万公里，高速公路从 7.4 万公里增长达到 10.8

万公里，二级及以上公路总里程从 44.5 万公里增长到 65 万公里。此外

城市轨道交通将是解决城市拥堵、提高城市运行效率主要方式，预期未

来城市轨道交通将在省会城市及部分经济发达的大型城市蓬勃发展。 

2、募集资金使用情况及规划 

募集资金总额为人民币 798,000,000.00 元，本次募集资金净额为

740,949,150.00 元；本期经过董事会批准使用超募资金 11,000 万元归还

银行借款，经过董事会和股东会批准使用超募资金 17,000 万元临时补充

流动资金，经过董事会批准以募集资金置换预先已投入募投项目的自筹

资金 1,147.61 万元。 

未来募集资金将重点用于主营相关业务拓展、战略并购等。 

3、公司的主要竞争对手有哪些？ 

在现有业务领域中，本公司的竞争对手主要来自于四个方面：  

（1）原部属的国家级设计企业：这一竞争对手如国内大型交通工程设

计研究院，其特点是在全国工程咨询服务领域内具有较强的技术能力和

影响力。但是，由于这些单位专注于自身的主行业项目，其劣势是所从



事业务的行业较单一，可拓展性不强。 

（2）地方设计院：地方设计院较原部属设计院一般规模比较小，这类

竞争对手的优势是专注于固定地域范围内相对稳定的业务领域，拥有相

对稳固的人脉关系和市场资源，并具有一定的地缘优势。 

（3）海外的工程公司和设计公司：海外工程公司和设计公司其竞争范

围主要集中在外商投资企业的项目。该等竞争对手的优势主要是拥有国

外品牌和知名度，与外商客户有一定的渊源关系。此外，海外工程设计

机构对项目的管理理念和业务模式相对先进。 

（4）非设计类工程企业：公司在工程咨询服务行业领域的竞争对手中

还包括国内的非设计类工程企业，如地方的大型建筑公司、交通运输行

业的建设公司等。 

4、公司目前主要的考核机制有哪些？ 

公司建立以“项目工时制”为基础的价值分配体系，激励员工不断为客

户创造价值。公司依据人才的知识、技能确定员工的工时单价，依据项

目的特性编制项目预算，并确定各类员工在项目中的工作量（工时）、

质量标准（目标）等。在考评时，以员工创造的价值作为奖励的依据。

通过这种实现明确目标的方式，可以有效的调动各类人才的积极性和协

作精神，形成有效的激励。 

5、公司是智力型公司，后备人才培养机制有哪些？ 

公司制定的完善的人才培养机制，对新员工指定一位导师协助迅速提升

岗位技能；对关键岗位建立继任者制度，指定专人进行辅导，迅速提高

领导力；公司采取建立企业大学、集中授课、外派培养、与高校联合培

养等方式对员工进行持续培训，以满足公司发展需要。 

公司建立了开放交流的平台。通过邀请国内知名专家组成公路桥梁工程

技术研究中心学术委员会，邀请国外专家进行讲学，派送人员到国外前

沿的研究机构学习深造，承办或参加各种学术交流会，邀请客座人员共

同进行研究工作等交流平台和方式，使公司员工能够及时掌握行业的前

沿研究课题和发展方向。 

附件清单（如有）  

日期 2012.9.11 

 

 


