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苏交科集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号： 

投资者关系 

活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位称 

及人员姓名 

王雨欢 通用技术集团投资管理有限公司（研究员） 

孔令鑫 中国国际金融股份有限公司（高级经理） 

汤一昕 华夏基金（研究员） 

喻宗亮 北京市星石投资管理有限公司（行业基金经理） 

高  翔 华夏基金（研究员） 

李  杨 上海申银万国证券研究所有限公司（分析师） 

李峙屹 上海申银万国证券研究所有限公司(助理分析师） 

黄健强 华泰证券（高级经理） 

顾  伟 兴业证券资产管理有限公司（研究员） 

王克玉 泓德基金管理有限公司（研究员） 

陈  挺 富贵金洲（北京）投资有限公司（副总经理） 

时间 2016 年 11月 16 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 
潘岭松  董事会秘书 

投资者关系 

活动主要 

内容介绍 

1、苏交科 9 月份收购了全球领先的工程设计咨询服务商西班牙公司 EPTISA，从开

设海外分公司，到与国内大型企业合作开拓市场，再到跨国并购，苏交科为中国企

业“走出去”提供了样板。请介绍下苏交科的“走出去”战略。 

苏交科发展脉络中，“走出去”一直是重点。2009 年，苏交科设立第一家海外

子公司——安哥拉公司，此后相继设立马来西亚、斯里兰卡等海外分支机构；2013

年，公司成立海外部。与此同时，与中信建设、中电建等央企合作，“借船出海”

共同开拓海外市场。2007 年底，苏交科受中国中信委托，以第三方实验室的模式承

接阿尔及利亚东西高速公路西标段项目中心试验室的组建与运营工作。苏交科首创

实验室管理技术输出模式，派出 13 人团队，依托总部的科研和检测技术专家，迅速

掌握欧洲规范的技术要求，在现场组建北非地区试验检测能力最强的公路工程试验

室，独立完成高速公路路面平整度检测、桥梁荷载试验等多个专项试验检测项目。 

“一带一路”战略实施后，苏交科全球业务布局和国际化步伐大大加快。今年，



苏交科先后完成了对欧美知名企业——西班牙EPTISA公司和美国TestAmerica公司

的战略联合。按去年营业收入计算，预计苏交科今年近 50%的业务在国外，成为名

副其实的跨国企业。 

中国企业“走出去”最大的瓶颈在于：在价值观感召、标准制定等方面，中国

企业与国际同行还有差距，尤其是对国外环境、法律、社会、文化缺乏深入了解，

国际化专业人才储备不足，内部管理机制不够完善。 

苏交科此次并购的西班牙 EPTISA 公司，2014 年在 ENR 国际工程设计公司 225

强排名中位列第 94 位，在全球 25 个国家设有分支机构、45 个国家开展项目，EPTISA

公司在西班牙以外的业务占比高达 80%，尤其在“一带一路”地区已有完善的市场

布局，十分熟悉当地的投资环境与运行准则。双方合作可谓取长补短，为想要“走

出去”的中国工程公司提供更优质、可靠的咨询服务。 

未来，苏交科将积极推动中国与西班牙、欧盟以及其它西方发达国家的合作，

共同打造一个全球性工程咨询服务的高端平台，包括政策咨询、标准研究、规划设

计、试验检测、项目管理等综合服务，同时建立涵盖工程、环境、食品等跨行业的

全球检测平台，为“一带一路”国家客户、为“走出去”的中国工程公司，以及全

球工程基础设施客户提供专业工程咨询服务。 

 

2、苏交科有哪些比较典型的“一带一路”项目？ 

随着国家“一带一路”战略的深入实施，国内工程咨询企业迎来了前所未有的

发展机遇。苏交科较早尝试利用资本合作加速外延式发展，采取一系列战略并购及

跨国经营的方式进行资源整合利用，主动出击，参与了部分亚洲、非洲等“一带一

路”沿线国家和地区的交通、基础设施项目建设与运营，如巴基斯坦拉合尔至卡拉

奇高速公路前期研究、印尼中加里曼丹省运煤铁路项目一期河码头项目、阿尔及利

亚东西高速公路西标段实验检测项目、哈萨克斯坦 乌斯季卡缅诺戈尔斯克-卡尔巴

套-塔尔迪库尔干公路改造、斯里兰卡城市发展局 2500 套低端保障房等海外项目，

均为苏交科的“一带一路”积累了一定的经验。 

苏交科业务现已覆盖中国 31 个省、自治区、直辖市，同时历经十余年，目前苏

交科海外业务已拓展至美国、西班牙、巴基斯坦、阿尔及利亚、斯里兰卡、马来西

亚、安哥拉、印尼、意大利、澳大利亚等国家和地区。 

未来，苏交科集团将在致力于深耕勘察设计、综合检测等成熟业务的同时，不

断扩大环保节能新兴业务，积极探索智慧城市、大数据、PPP 等未来业务，全力投

身于“一带一路”的建设中，从沿线国家和地区的个性需求与长远发展出发，为世

界更美好贡献一份力量。 

 

3、公司除了 EPTISA，也刚刚通过承债式收购完成了对美国 TestAmerica100%的收购

交割，请谈一下 TestAmerica 目前的经营情况。 

TestAmerica 公司应该说是一个经营非常规范而且内部运作十分高效的公司，原

来是在两个基金手里，基金从商务运作等等角度，这几年给公司增加了非常高的债

务，债务的利率远远高于市场平均利率水平，这是 TestAmerica 亏损的最主要原因。 

TestAmerica 原来有 1.09 亿美元的负债，如果债务对应的利率大幅度下降，因为

原来的利率最高到 17%，平均 12%-13%，而且公司前几年所投入的围绕规范化的系

统建设已经完成，这些管理措施的改善将会给公司带来效益。 

而且我们收购 Test America 是看到了这个公司的基本面，除了业绩在美国第一，

在美国环保工作中这个公司起到非常重要的作用，它软的方面很多东西非常值得未

来在中国环境保护的推进过程中去学习，有时候它的价值某种程度上超过了自身企



业财务的本身。  

附件清单 

（如有） 
 

日期 2016.11.16 

 


